‘HIA wnwixew uea
}o1wi| us3 noy Jeew
‘ugaspl a}saq ap 19939935

‘ewayy J4ad s3||e 4192dnoub us usbus.iq 10oA Jeeu
ugaspl uliz usaispal jee j}213R840 SO\

}lI|SpINp J3921UNWWO US JNN}ONI}S pNOH

"yo.1easal spueebiooa
Sp }in d1jeuidsul SpUIOP|OA YINIGS) .

{US0p 1939z 3 }90W JBAA "USWLIO}S
-ujeaq usuuibaq dsoub sp ue uaulljjyd1d Sp1919qI00A |RjURE
UD3 }S|,| 'USPIS| WJO}suleIq Sp JOJR}|IOR} UDD jeRT "USJSpuUR
-19A }|Im 3 SIp USP! US P|93G}SWO) S0} USS JeeU WIojsule.q

WJOLSNIVAL /v

'SISP[OY){L}S SPUI|[IYOSISA }SW JSSDIUNWIWOD Jeew ‘Youe
-9s3a.ysap [iIq [95u3 331U }9y noH -usxezioo spusbbijispuo
[eeyss3yde us buibepyin sp ur wesy of }ow uswes 3[ dsipisp

ONIDVALIN I HIOZJYIANO /€

MAAK JE KEUZE

Merk je meer zwakten en bedrei-
gingen voor je business model?
Afhankelijk van de grootte en de
impact ervan op je businessmodel
moet je nu bepalen welke rich-
ting je kiest. Begin je opnieuw of
bouw je verder op wat je hebt?
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PARALLEL

Hier heb je reeds je bouwstenen. Dit is de meest voorkomen-
de richting omdat het efficiénter is om in kleinere stappen
te werken.

Hier kun je twee aspecten bekijken. Ofwel ga je het
materiaal anders bekijken of je maakt aanpassingen in de
levenscyclus van je product om de verschillende fasen
anders aan te pakken.

DURF HET ANDERS AAN TE PAKKEN

Begin je opnieuw, dan moet je alles herbekijken. Maak
een grondige trendanalyse om de oorzaken die je
eerder vond te begrijpen. Zoek naar veranderingen in de
omgeving. Ontdek waar jij eventueel kan op inspelen.

Gebruik dit als basis voor je nieuwe strategie. Een circu-
lair business model biedt een breder perspectief om met
alle stakeholders rekening houden. Kies een algemene
thematiek en een bepaald klantensegment dat je later kan aan-
passen.

De methodieken die hieruit komen gaan voornamelijk over het
herdenken van het ontwerp of genereren van feedback om exact
hetgeen te creéren wat de klant wilt.
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MEER INFO OVER
CIRCULAIRE ECONOMIE

Plan C: circulaire economie algemeen
www.plan-c.eu

Vlaanderen Circulair: doelstellingen
www.vlaanderen-circulair.be

OVAM ecodesignlink:

www.ecodesignlink.be

Regenerative design (Jan Leyssens)

www.regenerativedesign.eu

Atelier Jacques: vb. circulair design
www.atelierjacques.be

NOOD AAN"ADVIES?

EvaDegryse
GSM: 0471087144

Eva.de.gryse@hotmail.com
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KMO HANDS-ON-TOOL

KMO’S
LET’S GET
CIRCULAR

TRANSFORMEER NAAR EEN CONCURRENTIELE
SPELER MET MAATSCHAPPELUKE EN
FINANCIELE WINST.
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